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Von Glinther Hérbst

Bremen. Die Nachrichten iiber das Aus fiir
den f{raditionsreichen Versandhédndler
Quelle hat Simon Reimer aufmerksam ver-
folgt. Natiirlich. Schliefilich ist er Unterneh-
mer. Der geschéftsfithrende Gesellschafter
leitet in dritter Generation das Bremer Spe-
ditions- und Logistik-Unternehmen BWG
Reimer. Wobei BWG fiir ,Bremer Waren-
verteilungs-Gesellschait“ steht. Der Grof-
vater, Geheimrat Dr. Dr. Simon Reimer,
legte 1925 den Grundsiein.

Insofern, gibt der Enkel zu, ,mache ich
mir natiirlich meine Gedanken, wenn eine
traditionelle Marke oder eine etablierte
Firma vom Markt verschwindet”. Im Fall
von Quelle war dem 49-Jahrigen freilich
schon langer schleierhaft, weshalb der gute
und stark emotional besetzie Name mit der
neuen Firmenbezeichnung Primondo ver-
wassert wurde. ,Damit hat sich Quelle von
seinem Kern, seinem Herzen entfernt”, sagt
Reimer. Und letztlich wohl auch ven den
Kunden,

Das aber sel ein grundsatzliches Problem
der Grofikonzerne: Die fehlende Bodenhai-
tung. Die Neigung zu vergessen, worum es
im tdglichen Geschaft wirklich gehe, ,Nam-
lich darum, immer das Beste flir den Kunden
anzustreben, Die Kundenorientierung zum
Leitmotiv zu machen und nach der Devise
zu verfahren: Geht nicht gibt's nicht.” Die-
ses Leitmoliv missen alle seine 450 Mitar-
beitern an sieben Standorten in Deuisch-
land wverinnerlichen, wollen sie dauerhaft
bei dem international tatigen Unternehmen
beschéftigt bleiben.

Da macht der Inhaber keine Kompro-
misse. Denn um Kunden moglichst umfas-
send und perfekt zu betreuen, da ist sich der
Vater von vier schulpflichtigen Kindern si-
cher, gehdrt die Bereitschatl, sich standig an
Verdanderungen anzupassen und taglich da-
zuzulernen, , Wer dazu nicht bereit ist”, sagt
Reimer mit ernstem Blick, ,passt nicht zu
uns.” Sein Gesicht hellt sich jedoch sofort
nach diesem Safz aui, und er setzt mit mil-
dem Lacheln fort: ,Ich geniefe jedoch das
Privileg, jeden Tag mit hoch qualifizierten
und top-motivierten Mitarbeifern an unse-
ren Zielen zu arbeiten.”

Und die bestehen darin, tiir die insgesamt
16000 Kunden mafigeschneiderte Logistik-
Lésungen zu finden. Eine der Hauptbetdti-
gungsfelder der Traditionsiirma, die Thren
Standort in der Uberseestadt direkt neben
der Kellogg's-Fabrik hat, ist die sogenannte
Kontraktlogistik. Dabei fungiert die Spedi-
tion als ein Teil der Warenkette zwischen
Hersteller und Héandler. ,Wir holen die Wa-
ren vom Band und behandeln sie auch,
wenn es notwendiq ist”, erklédrt der Firmen-
chef. Viel laufe in diesem Geschaft tiber Ni-
schen ab.

Kiirzlich erst hatte BWG Reimer einen Auf-
trag, 11000 Verkaufseinheiten pro Tag fir
den Handel umzupacken. ,Wir haben die
Waren abgeholt, zwei Monate umgepackt
und dann weitergeliefert”, sagt Reimer.

BWG-Chef Simon Reimer im Hochregallager seines Unternehmens.

» Wir sind aber auch schon mal mit einer gan-
zen Schule in Bremen umgezogen, Oder ha-
ben flir eine Ausstellung einen Riesen-
Schuh ven Herne nach Bremen transpor-
tiert.” Die Hauptkunden kommen aus der
Pharmaindustrie, der Autebranche, der Che-
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mie- und der Lepensmitteindustrie. Im La-
ger an der Slephanikirchenweide stapeln
sich Waren aller Art Die Krise habe seiner
Firma bislang nur wenlg anhaben kénnen,
sagt Simon Reimer ,Wir haben uns zu-
ndchst von einigen Zeitarbeitern getrennt

und kommen bislang mit der Stammbeleg-
schait ganz gut durch diese schwierigen Zei-
ten.” Der studierte Betriebswirt verschrankt
die Arme und lehnt sich im Stuhl zurtick,
, Wir sind sehr breit aufgestellt, gehoren zu
den Top 100 der Speditionen in Deutsch-
land. Deshalb kénnen wir recht zuversicht-
lich in die Zukunit blicken.”

Und dafiir hat der gebiirtige Bremer vor-
gesorgt. Reimer hat gerade einen Millionen-
betrag in die Modernisierung der Firmen-
software investiert. Das sorgt fiir schlan-
kere, effektivere und vor allem weniger ieh-
lerhafte Abldufe. Und fiir einen zweistelli-
gen Millionenbeirag hat die Firma in Mals-
feld in der Nahe von Fulda ein Logistikzen-
trum erbautf. Der Bremer Logistiker verfligt
nun lber 120000 Palettenstellpldtze.

Der Druck, sich taglich verandern zu miis-
sen, sich den Anforderungen der Globalisie-
rung zu stellen — das ist fiir den gelernten
Speditionskaufmann, der eine langere Zeit
in New York gelebt hat, die groBe Herausfor-
derung. Und er, der Familienunternehmer
in dritter Generation, hatte es sich anfangs
iberhaupt nicht vorstellen kénnern, ein sol-
ches Unternehmen zu leiten. ,Als mein Va-
ter mich rief, habe ich mich sehr gefreut,
denn nach Jahren bei Daimler war ich liber-
zeugt, das man in einem mittelstandischen
Unternehmen mehr bewegen kann als in ei-
nem Grofikonzern.”

Und in Bewegung ist im wahrsten Sinne
des Wortes genug bei BWG Reimer: Lkws,
Schiffe, Flugzeuge - fiir den Dienst am Kun-
den setzt Reimer alle Hebel in Gang, Selbst
in seiner Freizeit kann er nicht davon lassen.
Entspannung findet er beim Radfahren oder
Joggen inden Wilmmewiesen im Bremer Os-
ten. Bewegung ist einfach sein Leben. Nur
bei seiner anderen Leidenschaft ist das an-
ders. Da hélt der Fotograf Reimer die Dinge
auch einfach nur einmal fest.

Simon Reimer {ibergibt den Roten Faden an
Klaus Ziegler, Geschiftsfiihrer des Kiihl-Spezia-
listen Haseco Zéger.

Das Speditions- und Logistikunternehmen BWG
Reimer wurde 1925 von Geheimrat Dr. Dr. Si-
mon Reimer in Bremen gegriindet. Es zahit nach
eigenen Angahen zu den Top 100 der Speditio-
nen in Deutschiand. Das mittelstandische Unter-
nehmen wird in dritter Generation von der Fami-
lie Reimer gefiihrt. Geschéftsflihrender Gesell-
schafter ist Simon Reimer, Enkel des Firmen-
griinders. Die Firma beschéftigt 450 Mitarbeiter
an sieben Standorten in Deutschiand. Das
groBte Logistikzentrum vom BWG Reimer wurde
erst kiirzlich in Malsfeld bei Fulda erdffnet.
Schwerpunkte sind die Kontrakt- und Lageriogis-
tik, Im- und Export sowie Landverkehre.




